& o
| ‘_L i
| . Tt e

NIVEL AVANZADO - CORDOBA ARGENTINA 2023 - IMPICOR
APROBADO PARA LA REVALIDA DE LA MATRICULA




UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL

PROGRAMA DE FORMACION Y ENTRENAMIENTO
PROFESIONAL EN IMPLANTOLOGIA.

NIVEL AVANZADO
Docentes pag. 3
Fechas del curso pag. 4
Caracteristicas y objetivos pag. 5
Bibliografia pag. 5
Programa pag.6ala9

Lineamaientos para el alumno  pag. 10y 11

Costos pag. 11y 12

P4gina 2 de 12



UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL

Docentes

Od. Daniel Wenedikter Od. Lucio Caceres

Od. Martin Ruiz
Especialista Cirujano Traumatélogo Odontdlogo egresado de la Odontélogo egresado de la
Buco Maxilo Facial otorgado por el Universidad Nacional de Cérdoba,

Ministerio de Salud de la Nacién y Universidad Nacional de Cérdoba,

Argentina y Cirujano Dentista por

. . Argentina.
Colegio de Odontdlogos de la : . . . 9

Provincia de Bs.As. la Un|,ve.r3|daclj N§C|onal Auténoma Implantélogo.
Profesor Adjunto de la Catedra de de México. Tecnico Dental

Cirugia 2y 4 de la Escuela de Ceramista. Docente adjunto en el

Odontologia de la Universidad Curso de Implantologia Impicor .

Kennedy.

Odontologo de planta a cargo de
Cirugia Maxilo Facial del Hospital
Municipal de Agnillo del partido de
Marcos Paz Provincia de Bs. As.

Dr. Leonardo Jorge Uribe Echevarria

Doctor en Odontologia

Especialista en Protesis Fija 'y
Removible, Implantologia. UNC

New York University Postgaduate in
implantology and Prosthodontics. NYU
Doctor en Odontologia UNC

Dra. Silvia Salvatori

Coordinadora General.
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UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL

CALENDARIO DEL CURSO NIVEL AVANZADO 2023

Abril

Viernes 14 de9a 13y 15a 19 hs.
Séabado 15de 9 a 13 hs.

Julio

Viernes 7de9a 13y 15a 19 hs.
Sébado 8 de 9 a 13 hs.

Octubre

Viernes6de9a 13y 15a19 hs.
Sébado 7 de 9 a 13 hs.

Mayo

Viernes 5de9a 13y 15a19 hs.
Sébado 6 de 9 a 13 hs.

Agoosto

Viernes4de9a 13y 15a19 hs.
Sébado 5de 9 a 13 hs.

Noviembre

Viernes 10de 9a 13y 15a19 hs.
Sébado 11 de 9a 13 hs.

Junto

Viernes 9de9a 13y 15a19 hs.
Sabado 10 de 9 a 13 hs.

Septiembre

Viernes 8 de 9a 13y 15a 19 hs.
Sabado 9 de 9 a 13 hs.

Diciembre

Viernes 1de9a 13y 15a 19 hs.
Sabado 2 de 10 a 19 hs. (Final en Carlos Paz)
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UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL

Caracteristicas del Curso:

Tedrico - Practico. Con préctica intensiva del cursante sobre pacientes. Workshop.
Duracioén: Nueve meses a lo largo de un afio.

Carga Horaria: 108hs.

Carga horaria tedrica: 36 hs.

Carga horaria practica: 72 hs.

Se lleva a cabo un Viernes de 9 a 13 hs. y de 15 a 19 hs. y Sdbado de 9 a 13 hs..

Objetivos:

Concluido el desarrollo de las actividades didacticas, el profesional estara en condiciones de:

% Aplicar los conocimientos anatomicos, fisiologicos e histologicos relacionados con el
Seno Maxilar.

Rehabilitar mediante implantes la zona posterior del Maxilar Superior.

Realizar Regeneracion Osea Guiada.

Manejar las distintas alternativas que ofrece la implantologia, para que puedan ser
aplicadas en la rehabilitacion oral con resolucion de situaciones de alta complejidad.
% Practicar injertos de tejidos blandos y optimizar los resultados estéticos en el sector
anterior.

Hacer rehabilitacion mediante protesis altamente estéticas y grandes rehabilitaciones.
Rehabilitar al desdentado total mediante protesis hibridas.
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Bibliograffa a utilizar: Implantologia Contemporanea, Carl E. Misch -EE.UU- (tercera
edicién) - Manual Quirtrgico, Implantologia Oral, Dr. Eduardo Anitua - Espafia.
Rehabilitacién implantosoportada en casos complejos, Matteo Chiapasco-Eugenio Romeo

(Italia) - Cirugia Periodontal Cosmética y Reconstructiva, Edward Cohen. - Dental XP.
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UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL

PROGRAMA ANALITICO

MODULO 1 - PLANIFICACION DEL TRATAMIENTO PROTESICAMENTE GUIADO.

Guia Quirargica; tipos, disernos, usos. Guia Pre-tomografica.

Tomografia Computarizada;, manejo del software, comprension de los datos y aplicacion.
Estudio del paciente: Analisis extra oral. Analisis intra oral. Modelos de estudio.
Instrumental y equipamiento especifico para levantamiento de seno e injertos. Cirugia
Ultrasonica, su aplicacion en odontologia. Workshop. Practica del alumno.

Sutura, tipos, indicaciones, Workshop. Practica del alumno.

Extraccion de sangre, técnicas, Workshop.

MODULO 2 - INGENIERIA TISULAR

PR.P. -Plasma Rico en Plaquetas

PR.F. Plasma Rico en Fibrina

PR.G.F. Plasma Rico en factores de crecimiento
Stickybone, Workshop. Practica del alumno.

Biomateriales. Hueso humano liofilizado, Hueso bovino, hidroxiapatita, etc.
BMP (Proteina Morfogenética). Membranas reabsorvibles y no reabsorvibles.
Técnicas de uso. Ventajas y desventajas. Indicaciones y contraindicaciones.
Cicatrizacion.Metabolismo dseo.Analisis de laboratorio.

Extraccion de sangre
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UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL

MODULO 3 — SENO MAXILAR

Anatomia y Fisiologia del seno maxilar. Clasificacion de los distintos tipos de atrofia en los
sectores latero posteriores del maxilar superior y procedimientos a sequir segun estas.
Anadlisis de la morfologia del seno, presencia de septum 0seos, estado de salud de la
mucosa sinusal. Farmacologia. Elevacion del piso de Seno Maxilar: Indicaciones,
Contraindicaciones. Materiales de relleno. Técnicas quirdrgicas, por via transalveolar,
Mediante ostedtomos, Mediante fresas, ostedtomos y bisturi piezoeléctrico.

Mediante trefina. Técnica de abordaje lateral (Gran elevacion), Mediante fresas y Con bisturi
piezoeléctrico.

Problemas frecuentes y sus soluciones.
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UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL
MODULO 4 — TECNICAS RECONSTRUCTIVAS CON INJERTOS U OSTEOTOMIAS.

Osteotomia Sagital de las crestas

Expansion de las tablas. Instrumental y técnica.

Injertos de aposicion horizontal.

Injertos de aposicion vertical.

Hueso Autdlogo, zonas dadoras. Técnicas de abordaje para la recoleccion de hueso propio
del paciente. Uso de placas y tornillos de fijacion. Membranas de Titanio.

Osteotomia transversal con injertos de interposicion.

Distraccion osea.

Corticotomia Obtencién de hueso del mentén

MODULQO 5 - SECTOR ANTERO SUPERIOR, ESTETICA EN INCISIVOS.

Ubicacion tridimensional del implante.

Manejo de los tejidos blandos. Uso de los Cilindros de cicatrizacion y personalizacion de
provisorios. Creacion de las papilas. Aumento del volumen de tejido blando, Técnicas. Uso
de injertos de tejido blando mas PRF. Tratamiento de las recesiones gingivales en dientes e
implantes.

Implantes y muriones de Zirconio.

Coronas de porcelana inyectada y coronas con nucleo de Zirconio.
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UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL

Socket Shield

MODULQO 7 - PROTESIS HIBRIDAS

Antecedentes

Tipos y disefios.

Indlicaciones y contraindicaciones.

Técnicas de impresion.

Confeccion de las estructuras en el laboratorio dental.
Soldadura de las estructuras.

MODULO 8 — IMPLANTES Y ORTODONCIA

Implantes para ortodoncia. Caracteristicas. Indicaciones.

Técnica de colocacion.

Extrusion de dientes para remodelacion osea.

MODULO 9 — ESTETICA FACIAL - Workshop y practica sobre pacientes.

Toxina Botulinica, su uso en odontologia.

Uso del Acido Hialurénico para el aumento del volumen labial.
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UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL

LINEAMIENTOS PARA EL ALUMNO

. Los aspirantes deberan ser odontologos.

Se debe presentar fotocopia de la Matricula Profesional y Seguro de Mala
Praxis. (Sequro RC Profesional Medica Individual — Odontologia con Cirugia
Maxilofacial e Implantes)

Realizar una entrevista pre — inscripcion.

. Por las marianas sera Teorico- Workshop y por las tardes Cirugias.

Para entrar a cirugia es IMPRESCINDIBLE contar con ambo. (El equipamiento
e Instrumental mas el Kit quirargico lo provee IMPICOR), Historia Clinica
Completa, Conformidad del Paciente Firmada, Analisis de Laboratorio, Modelos
de Estudio y Guia Quirdrgica, Fotografias y Ortopantomografia o Tomografia
Computarizada. Si no cumple con estos requisitos no podra operar ese dia.

Las historias clinicas una vez culminada la cirugia debera ser entregada a la
Coordinadora (Dra. Silvia Salvatori) completa con la descripcion de la cirugia y
pegado el stickers del implante, sin excepcion.

El alumno debera traer su paciente, el cual debera ser evaluado y aprobado
el mes anterior a su cirugia, en ese momento se debera realizar la Historia
Clinica y dejar por escrito el plan de tratamiento con el presupuesto firmado por
el Profesor. De no tener paciente podra coordinar con un paciente del banco de
pacientes de la clinica, cuando este disponible.

La recepcion de pacientes para valoracion se realizara los jueves de 15 a 19 hs
y viernes del curso de 12 a 13 hs.

Se considera paciente, aquel al que se le realiza al menos:
a. Uno o mas implantes.
b. Una protesis sobre implantes.
c. Una cirugia reconstructiva, gingival o periodontal.
d. Tratamiento de estética facial (Botox - Ac. Hialuronico)

10. Los pacientes para Botox deben ser citados en grupos de al menos 3

11.

pacientes a la vez.
Para aprobar el curso debera tener el 80% de asistencias, presentar un

Power Point de 20 minutos, en el mes de Diciembre. Ademas, presentar un
caso, desde su inicio hasta el final con fotografias y estudios pertinentes.
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COSTO PARA EL ALUMNO

1. Inscripcion: $25.000

2. Cuota mensual: $ 50.000. El alumno no pone materiales, instrumental o
equipamiento alguno. Se actualizara segun el indice de precios al consumidor
del INDEC.

3. Si por alguna razon el alumno no puede asistir en algun mes, debera abonar
el 50% de la cuota mensual.

4. Si falta mas de dos clases debera recuperarias al ario siguiente para poder
recibir el certificado.

IMPLANTES CONVENCIONALES

1. Un Implante: $ 35.000

2. Dos implantes o mas: $ 30.000 c/u

3. Cada cirugia se cotiza en lo particular previo a la misma.
Incluye: Descartables, uso de equipamiento e instrumental.
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UN CAMINO AL EXITO PROFESIONAL

Los precios descritos son validos en una sola cirugia. El alumno puede cobrarle un plus a su paciente
pero en ese caso, le debera cobrar €l mismo a su paciente y luego abonar a la clinica los costos
mencionados en el punto 11. El pago sera siempre en efectivo y previo a la cirugia. Pueden variar
segun aumentos de insumos.

‘ Informes e Inscripcion:

A Impicor: Luis Braille 2266 B° Sarmiento.
e ’ Cdrdoba Capital, Argentina.
- Tel: 54- 0351- 4555904
Cel: 54-0351- 158035352
E mail: info@impicor.com
WWWw.impicor.com

od(u;mﬁtit

IMPLANT SYSTEMS
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